Sistema JBI LojaTreinamentol

O sistema JBI Lopmssibilitacontrole completo da sua empresébaixotemos a primeira fase

dos cadastros iniciais do sistema.

CADASTROFORNECEDORES

Na tela de cadastro de fornecedores, temos informag¢bes completasa maioria néo
obrigatdrias Os produtos séo ligados ao fornecedor, por isso é preciso o cadastro dele antes

de comecar os produtos.

s .
Ficha do Fornecedor Iilé]

Apelido I
Home Completo ;
CNPJ/CPF | Insc.Estadoal |
Enderego .

Balirro | — :

Cidade CAMPTINAS Estado SE  CEP |

Fone 1 513

Fone 2 I ) ] Confeccdo

Sigla _ Margem Lucro | 0% Consignado
Etigmeta Pimaco

Movels (Pedidos)

Diztribuidor

S/Pagto RT
Obs.1 | =

2 |
Emall |

Imposto Fi=scal 0.00 %

Apelido: Apelido do fornecedor para buscas no sistdjoiarigatorio)

Nome Completo Razdo Social do fornecedor

CNPJ/CPFe nao informado o sistema vai criar um cédigo sequencial, pois € usado de cédigo
do fornecedor. Informado somente os niumeros, sem pontos, sacbarras.

Inscricdo Estadualnscricdo estadual do fornecedor.
Endereco/Bairro/Cidade/Estado/CepEndereco completo do fornecedor, tem que estar
completo para emissédo da NFe pelo sistema

Fonel e FoneZrelefones de contato do fornecedor



Sigla: Cddigo iterno do fornecedor, pode ser letras ou numeros, tem que ter 3 digitos
(obrigatério)

Margem de LucroMargem media de lucro aplicada no fornecedor, usada no calculo do preco
de vendas dos produtos vinculados a ele.

ConfeccéoSe clicado quando o produtorfeendido vai abrir um campo descritivo no produto
para colocar detalhes do item vendido, que sera gerada uma Ordem de Confeccdo para ser
produzida.

Consignado: Se clicado os produtos vinculados a este fornecedor sdo considerados
consignados, nos relatésode estoque interno podem ser tirados, pois nao fazem parte do
estoque real da loja.

Distribuidor: Se clicado o fornecedor ndo vincula produtos a ele, pode vender todos os
produtos da loja. Um exemplo é o fornecedor CQuda, que produz a Fanta, mas o
Sypermercado é um distribuidor que vende também a mesma Fanta.

S/Pagto RTSe clicado, as lojas que pagam RT aos profissionais ndo irdo pagar RT dos produtos
vinculados a este fornecedor.

Moveis/Pedido: Se clicado, vai gerar controle do pedidos de moveig $fip produzidos
depois de vendidos. Vai gerar uma planilha de controle de pedidos feitos e a data de entrega
deles.

Obs. 1 e 20bservacdes do fornecedor, pode ser colocada qualquer informagdo que precisar.
Email:Email de contato do fornecedor.

Imposto FiscalCom a nova Lei da transparéncia fiscal se o imposto for igual para todos os
produtos vinculados ao fornecedor colocar o percentual que ira ser assumido

automaticamente.



CADASTROSPRODUTOS
Para o cadastro dos produtos tempastes algumas informagdes necessarias.
1 Cadastros- Grupos—Os grupos de produtos s&o feitos para classlisaOs grupos servem

para relatérios de estoque, relatérios de vendas e promogdes.

Inclusdo do Grupeo Iilﬂ_hJ

Descricioc
(i

HCHM |

DescricaoColocar o nome do grupo, exemplo Feminino, Masoyinfantil, ou Acessérios e

Roupas.

NCM: O NCM ¢ a classificacao fiscal do produto, se no cadastro do produto néo estiver
colocado e o grupo tiver selecionado, assume o NCM automaticamente, para emissdo de NFe e
Cupom Fiscal SAT/NFCe. O NCM é um cqdigo governo criou para classificar os produtos e

saber o0 que esta vendendo.

1 Cadastros— SubGrupos— Os subgrupos dos produtos sdo feitos para classifasicom

mais um nivel depois do grupo.

Inclusdo do Sub Grupo - ANEL @l&]

Su.b Gropo

Sair

.

Sub GrupoNome do subgrupo, exemplo, dentro do grudLUSA temos o0 sigsupo manga

longa, bordada, manga curta.



SOFTWARE HOUSE

1 Cadastros- Grades — As grades s&o usadas para os clientes que usam a cor e tamanho no
cadastro dos produtos, se no seu MENU néo tiver a opc¢do favor desconsiderar. Aqui

cadastramos os tipos deagles, tamanhos que iremos trabalhar no sistema.

f Alteragdo de Grade |M‘

Nome [LETRAS

E]EP.;P.?M.:’G.:GG.

Nome: Colocar um nome para a grade, para no produtos poder selecionar mais facil, exemplo
Letras, niumeros e Unica. Abaixo colocar os tamanhos das grades, lembrando que teremos que

colocar todos os tiposedtamanhos, em cada grade no Maximo de 15 tamanhos.

1 Cadastros- Cores — As cores sdo usadas para os clientes que usam a cor e tamanho no
cadastro dos produtos, se no seu MENU néo tiver a opc¢do favor desconsiderar. Aqui
cadastramos as cores dos produt@s,temos 180 cores cadastradas no sistema, que podem

ser alteradas e excluidas conforme a necessidade.

Manutengio I. ) ﬁ]

Cor E"RE
Céd. 102
Descr.FPRETD

Cor: Sigla da cor, um codigo de letras ou numeros criados pelo cliente
Cad.: O codigo da cor é criada automaticamente, para uso nos cddigos de lblasgrodutos

Descricdo:Nome da cor que vai aparecer na etiqueta, venda e cadastro do produto



SOFTWARE HOUSE

1 Cadastros- Produtos — Ficha cadastral dos produtos. Para cadastrar um produto temos

gue selecionar um fornecedor ja cadastrado.

-
: "

Ficha do Produto - - -

- - e | ——
Fornecedor: IMPORTADO |
- [ PROMOCAD
Descriciao | S, l;‘ﬂ
Unidade il 0-00.99
' Venda ;
Céd.Produto (005000217 : I

Consumo Int.
Internet

¢ Envia

Ccoéd.Barra 001175
Preco Custo .U 5 [J[J B5 Imposto .D 5 pU
Pr.Atacado 0.00 % Lncro 0.00
Pr.Venda 0.00 @ R5 Reposicao 0.00
Inventério | / / B n —
Tamanhos | | | | | | | | | | | |

[ Selecionar Grade |

Grupo
Sub-Grupo

Estacdo Verao hd l Qtdade

Colegdo
Peso 0.000 Medida [].[][]

Cod.Fornec. | Pacote |

|4 |4

Descr.Fornec
Imp.Fiscal 0.00 % HCM

Estoque

Obs. Qtdade cfcasas Decimais

|:-30c:|__:_|__r'1_'éncias| |; F:imdugﬁo | | ‘Est Minimo |

| TabPregos | | Impostos | | NFEntada | | ok |

DescricdoNomedo produto completo.

Unidade:Unidade do produto, PC, UN, CX.

Céd.Produto: Cadigo do produto, formado pela sigla do fornecedor (3 digitos) e mais 7 digitos
gue podem ser alterados com o cédigo do fornecedor.

Céd.BarrasO Caodigo de barras é criado automaticamente pelo sistetnpgdera ser

alterado para os clientes que ndo usam cor e tamanho no sisteatendo colocar o cédigo

de barras do fornecedor que ja existe na peca.

Pr.Custo: Valor de custo do produto, que orfeecedor vendeu para a loja. Ndo é um campo
obrigatdrio, mas importante para o calculo das margens de lucro das vendas.
Pr.Atacado:Valor de preco de atacado, para os clientes classificados com preco diferencial.
Pr.Venda\Valor de venda do produto, a mang é calculada automaticamente conforme
percentual colocado no fornecedor ou ha margem geral do sistema. Pode ser alterado depois
de calculado, para ajudar no base do preco. Clicando na seta na frente do valor de venda
podemos colocar valores diferenciaduara outras lojas, para clientes que trabalham com
multi-lojas.

Pr.ReposicadoValor de reposicdo do produto em caso de locacéo de materiais.



Inventario: Data da ultima atualizacao do produto, colocada automaticamente ou digitada

pelo cliente, para histdco.

TamanhosClicar no botdo SELECIONAR GRADES e escolher para preencher os tamanhos do
produto. Somente liberado para clientes que usam cor e tamanho no sistema.

Grupo:Clicar na seta em frente do campo e selecionar um grupo jgamastrado.

SubGrupa Clicar na seta em frente do campo e selecionar umgsupo j& précadastrado.
EstacaoSelecionar uma estacao para relatérios de estoque e vendas, para clientes que usam
cor e tamanho.

ColecaoColocar o nome da colegdo, exemplo 20para clientes quasam cor e tamanho.
Peso:Colocar o peso do produto para emissdo da NFe e integracdo com site.

Medida: Colocar a medida do produto para integragdo com site.

Céd.FornecedorCaédigo do fornecedor, que veio na NFe de entrada.

Pacote:Colocar a medida do patopara integragdo com site.

Imposto Fiscal.Com a nova Lei da transparéncia fiscal colocar o percentual do imposto do
produto, para sair no cupom fiscal e NFe. Se for Unico e colocado no fornecedor ndo precisa
ser informado aqui, vai assumir larnecedor.

NCM: O NCM ¢ a classificacao fiscal do produto, para emissdo de NFe e Cupom Fiscal
SAT/NFCe. O NCM é um cédigo que o governo criou para classificar os produtos e saber o que
esta vendendo.

Promocéo:Se clicado em promocao e colocado o valaiad o sistema na venda langa o item

em vermelho, mostra o valor real e com desconto e ndo deixa dar mais desconto no item por
seguranca.

Site: Quando usar o modulo de integracdo com um site, pode classificar se o produto vai ou
nao ser enviado ao site,ichndo na opcdo ENVIA.

Foto: Para colocar a foto do produto clicar sobre a camera e escolher a imagem salva do

produto, para usar em pesquisa e venda do item;



Estoque: Se o cliente ndo usar a cor e tamanho pode ser coloogdtal de pecas direto. Se

usar cores e tamanhos temos que clicar em ESTOQUE para colocar as quantidades, conforme

tela abaixo:

Grade Produto/Estoque: 005000217 . - )
cor [ee e [u [6 6 | [ | | [ | [ [ | [ [toda [
T e e ) e e, e e e e e e L
FRETOD 1 1 1 2 1] 1] 1] 1] 1] 1] 1] 0 0 0O 0 CAMBUT

Alterar Excluir _ Est.Geral

Clicar em NOVO, selecionar a cor e colocar a grade conforme tela abaixo:

r Rl
Inclusdo de Grade/Cor l T
Cor AM.E;RELD Cor do Fornecedor |
LE T M 5 S5 : : : : : : : : :
| o | | | o| | o| o| | | o| o| o| o | 0| o

TOTAL o

Botdo OcorrénciasCampo texto para colocar olisecdes do produto.

Botéo ProducdoPara criar produtos fabricados, pode lancar itens do estoque que criam um
terceiro produto.

Botdo Est.Minimo:Controle de reposi¢éo de estoque, se tiver a necessidadem estoque
minimo do produto colocar as quantidazipara relatério de reposicao.

Botdo Tab.PrecosSe o cliente usar tabela de pregos, tem que cadastrar antes os tipos de
tabela em CADASTROBAB.PRECOS e depois usar a rotina para criar os valores de cada uma.
Lembrando que na ficha do cliente tem que classifigdara ja pegar a tabela de precos
automaticamente.

Botdo Imposto:Podemos langar os impostos que o produto tem, criando antes em
CADASTRGSMPOSTOS os tipos , depois colocando os percentuais no produto, para ser
calculado e somado ao valor do preco de custo e depois lancar a margem de lucro

Botdo NF EntradaPesquisa da movimentacdo do produto por entrada de notas e romaneios,
mostrando data, numero de NF e quantidade de pecas.

Botéo EtiquetasPara emissdo das etiquetas do produto, lembrando que vai emitir todas as
pecas cadastradas. Seepisar emitir quantidades menores entrar em RELATORIOS

CADASTROGSPRODUTOSETIQUETASQTD.SELECIONADA.



CADASTRO$UNCIONARIOS

Na tela de cadastro de funcionarios, temos informacdes completas e na maioria nao

obrigatdrias.

r ~
Cadastro Funcionario | ? ﬁ]
Apelido I
Home L
Salario I D .00
Comis=do | 0.00 =% (Venda)
_ 0.00 =% (Servico)
| D UU % (Confec.)
Transporte | 0.00
I Ex-Yendedor
Extras | 0.00
* Yendas/¥endedor * Salario+Comizsao
Yendas Loja Salario ou Comizzao
e

Apelido: Apelido do funcionario

Nome:Nome completo do funcionario

Salério:Valor do salario fixo do funcionario.

ComissdoValores do percentual de comissdes do funcionario. Se as comissdes forem por
metas clicar no botio COMISSOES. Clicar abaixo se o funcionario ganhaocsmhissas

vendas dele ou da loja toda, como uma gerente. Depois se ganha salario+comissao ou o que

for maior.

- 1
Tabela de Comissoes |M

I U-UU_ ate | U-UU_ Comi=ssao U-UU_ E

|  0.00 ate|  0.00 Comissao | 0.00 %

0.00 ate | 0.00 Comissao 0.00 %

0.00 ate | 0.00 Comissao | 0.00 %

UUU ate UUU Comls=sao | UUU &

| 0.00 ate . 0.00 Comi==saoc . 0.00 %

| ok | [ Desistr

Transporte e Extrasvalores fixos no funcionario para folha de pagto.



SOFTWARE HOUSE

ExVendedor:Clicar para ndo aparecer mais ha venda, ndo excluiingeigere nos relatérios

de vendas por vendedores.

Botédo OcorrénciasLancar as ocorréncias do funcionario, faltas, férias, com ou sem valores.

-

Inclusdo de Ccorréncias

¢ Fluxo de Caixa

- — .
Data i&4;nsxzn15

[ * CREDITO
Tipo A
Valor 0.00 Folha de Pagto DEBRITO




CADASTROSARTOES

Na tela de cadastro de cartdes, temos informacdes de parcelado, taxas e debito, tudo para

gerar relatérios gerenciais dos cartes e fluxo de caixa com o liquido recebido.

r R
Taxas p/Pericdo @Iﬂ—hj

52 M | MASTERCARD 1X A 3X

Manutengdo do Cartdo ? 1

De |ate Taxa ®|

Nome MASTERCARD 1X A 3X
Crt.Débito

Prazo E’agto; 30 Dias
Sem Parcelar

Desabilitado

Nome: Nome do cartéo, colocar como por exemplo VISA CREDITO, VISA PARCERADO e VI
ELECTRON, pois todos tem taxas e prazos de pagto diferentes.

Prazo Pagtocolocar a data de pagto do cartdo na conta da empresa, se deixar em branco o
debito fica para 1 dia e credito para 30 dias.

Crt.Debito:Clicar se o cartao for de debito.

Sem Parclar: Clicar se o tipo do cartdo ndo puder parcelar, exemplo VISA CREDITO e VISA
DEBITO.

Desabilitado:Para ndo excluir e deixar o relatério de histérico de vendas, clicar para nao
aparecer mais na venda.

Botédo TaxasClicando no botéo colocar a taxa e peid de validade da mesma. Se nao tiver

mudanca deixar somente a data inicial, final pode deixar em branco.



SOFTWARE HOUSE

CADASTROELIENTES

Na tela de cadastro de clientes, temos informac8es completas e na maioria ndo obrigatorias.
Lembrando que quanto maisformacdes, mais podemos ter contatos com o cliente e causar

mais fidelizacdo dos mesmos.

[PFha o Cliente - I B

Apelido |  Cpf/Cnpj |

Nome Completo | .. Rg/Inscr | :
Endereco ) @
Bairro
Cidade ’CMIE'INAS ) i Estado SP CEP
Telefone 19 | N Blogueado
Cadastro ;2_4;’[]3,’2[]15_ Hiwver ;of Sexo Masc

U1t .Compra 24/08/2015
Contato  [24/08/2015  Celular

¥ Contato
Tipo v] Limite Crédito | 0.00
Obs . ) - Crédi to DDD
Email | Vendedor @
Midia | | Desconts)| 0 & _
Sacoleiro I
Tabela @ Comissio [].[J[J.B

Profissional

RT | 0.00 ®

[ 0Kk | [Dependentes| | Tamanhos |

Apelido: Apelido do cliente

Nome CompletoNome completo do cliente

Cpf/Cnpj:Numero sem pontos, tragos e barras. Temos conwoleligito verificador, se
digitado errado o sistema avisa para acerto. Este € o Unico campo que controla o cadastro
duplicado dos clientes, muito importante para um cadastro real.

Rg/Inscr.:Numero do documento do cliente



Endereco/Bairro/Cidade/Estado/Cefolocar os dados completos dndereco do cliente.
Lembrando que temos a busca do endereco do cliente digitando o CEP, se estiver em brando ja
trds os dados do endereco.

Telefone:Numero do fone do cliente com DDD

Cadastro:Data do cadastro do cliente no sistema

Niver: Data do aniversé@o do cliente, pode colocar somente dia e més se preferir. Depois pode
tirar os aniversariantes do més em RELATORKDBVERSARIANTES. Além disso na tela de
vendas quando selecionar o cliente avisa 0 aniversario para a vendedora.

Ult.Compra:Data da Gltna compra do cliente, atualizado automaticamente.

Contato:Data do ultimo contato com o cliente

Celular:Numero do celular do cliente, com DDD e operadora se quisetr.

Tipo: Tipo de cliente, uma classificagdo para relatérios e contatos. O Tipo de cliengeiéem

ser précadastrado em CADASTROSPOS DE CLIENTE.

Obs.:Observagédo do cliente

Email:Email de contato do cliente

Midia: Como conheceu a loja. Tem que {sglastrar a Midia em CADASTROEDIA.

Tabela:Se o cliente usar a tabela de precos diferedasaselecionar em qual tabela seu cliente
se encaixa, se ficar em branassume o preco de venda basico do produto.

Limite Cedito: Valor do limite de credito do cliente para compras em Cadernetas e Crediarios,
se passar do valor somente o gerente poddvérbr na hora da venda.

Crédito: Valor do credito do cliente com a loja, se fez uma troca e ficou em haver com a loja
fica cadastrado o valor na ficha do cliente, avisando e baixando quando usado em outra venda.
Vendedor:Selecionar o vendedor principab @liente, para contato em aniversario ou

promocéo da loja.

Desconto:Percentual do desconto préeterminado do cliente, sempre que vier na loja o
sistema ja tras o valor automaticamente na hora de fechar a venda.

Blogueado:Se clicar em bloqueado vai teavna venda as formas de pagto, somente liberado
em Dinheiro e cartao.

Contata Se o cliente ndo quiser contato da loja em datas comemorativas e promogdes tirar a
opcéo.

Sacoleiro:Se o cliente revende mercadoria da loja e ganha percentual da vendagrode s
controlado por aqui.

Profissional Se o cliente for cliente e profissional da loja e ganha RT na venda, colocando o
percentual abaixo.

Botdo AdicionaisCampo texto de observacdes do cliente



‘EISOFTWARE HOUSE

BotdoOBS Campo texto de observagdes do cliente

BotdoComercial:Dados do endereco comercial do cliente

- "
Dados Adicionais - Comercial » @lﬁ

Home: I

Endereco |
Bairro
Cidade m:-IE'INAs Estado |SF

Telefone 1 9 |

Botéo HistéricoHistorico de compras do cliente na loja.

" Historido do Ch - - i - |
Historico do Cliente <+ — -
%Pmdutu MH_J“_}@M“_E!QJ% -
20/0872015 1005018660 I
2070852015 (249018376 |COMJUNTO CROPPED M/L SAlA | 14394 1000
20/08/72015 | 247003457 | COLARES |5 5990 1.00([
20/08/2015 082000005 |VESTIDO L[INEI] MAI HA RENDA 1?9 90,  1.00%
20/08/2015 017000024  |BLUSA BA.TA VISCOLINHD AMP | [ 1.00(I
20/08/2015 | I]52I]I]351 8 EINTI]S b ~1.00(1
20/08/2015 626000010  VESTIDO BANDAGEM BABADD B | 1.00F
2070872015 | 221015344 'BF“NEU 1001
20/08/2015 (027016124  |MAX CO| LAHES s 1.00L
20/08/2015  [141000005 |REGATA BDHDADA TEEIDD BI]L 1001
20/08/2015 | FLOODDO12 | MINI SAIA BORDADA. 1.00/0
< [l b

“ 5
| AZUL = Sacola |

|”VERM..= Venda |

(Pesquisar | [
esqguisar
| Pesquisar "

Botdo DependentesCadastro de dependentes do cliente, mais para contato de aniversario.

Dependente 1

RR=)

HNome

Parentesco

Hiver

E=sposo(a)

¥ Sexo Masc




COMPRA®rodutos)— Para entada de NfsRomaneios de produtos no estoque

Nota Fiscall Para entrada Nfs e Romaneios entrar em DIGITACAO. Colocar os dados
na NF os Romaneio, datas de Pagtos, em ate 10X, e se for a opcdo de Romaneio clicar
em ROMANEIO.

§ e - |-
Nota Fiscal Compra (Digitagdo) _" : — [
Fornecedor: ABSINTC - Data: 16/02/2016 Hora: 23:45 |Compra vl
N.Fiscal Nim.000001 Série |  Dr.NF [16/02/2016 ]
Val.NF|  0.00 Desc.| 0.00 % Valor|  0.00 adie.| 0.00
l16/02/2016 | / | £ 7 | 7 7 | ¢ ¢
ERRE RS o.00 | o.00 | o.00 | o.o0 | 0.00
BAGTC P = = = ST : Romaneio
R T T O
0.00 | 0.00 | 0.00 | 0.00 | 0.00
Produto 1Qtde 1Uanr.Unit. h‘ocal lPr.\"endaiDescriq.éo ] T, =
Colegdo
Alterar
] i__= 3
Total Produtos RE | 0.00 | 0.00 Pegas
obs. |
|QI| |gD|| | I ‘ B it MEe de Ertiada | Eficjueta | | Ok - Efefivar |
| IPUICHS/NF ] | Texto ‘ | Dados Pagtos | | Transp. | | Sair |
L §

Para entrada dos produtos clicar em NOVE&M, selecionar um produto ja cadastrado
ou cadastrdo na hora, clicando em NOVO.

Depois de atualizar os dados do produto ou de caddstralicar OK para colocar a
guantidade de pecas recebidas, por cor e tamanho, no caso do uso de Grades.

Depois de etrar com a NF toda clicar em EFETIVAR e depois em OK, para finalizar a
NF. Se quiser ja emitir as etiquetas o sistema vai perguntar, se Sl elestraras
etiquetas dos produtos da NF entrados.

Se n&o quiser emitir na hora, depois entrando na opdABRESSAOETIQUETAS

NFS COMPRAeleciona a NF e clicar ETIQUETAS....

7

A opgcdo ALTERAR € para continuar a entrada de uma NF que ndo foi
finalizada(Efetivada), continua de onde parou, ndo consegue entrar com mais de uma
nota do mesmo fornecedor sem efedia.

A opcao CANCELAR é para cancelar a NF digitada.

A opcdo EFETIVAR é para se nao clicou na hora de finalizar a NF em EFETIVAR
conseguir finalizda.






